
НОВОСИБИРСКИЙ РЕГИОНАЛЬНЫЙ  
ЭКСПОРТНЫЙ АКСЕЛЕРАТОР 

«ФОРМУЛА СИБИРСКОГО  
ЭКСПОРТА»

ОРГАНИЗАТОР ПРОЕКТА:
Центр поддержки экспорта 

Новосибирской области 

УЧАСТНИКИ ПРОЕКТА:
начинающие экспортеры  
Новосибирской области



РАЗРАБОТЧИКИ ПРОГРАММЫ: 

АССИСТЕНТЫ ПРОЕКТА:

ОПЕРАТОР ПРОЕКТА:

новосибирские эксперты по внешнеэкономической  
деятельности имеющие опыт ведения / сопровождения ВЭД

студенты новосибирских ВУЗов по профилю 
«международная деятельность»

НАСТАВНИКИ И КОНСУЛЬТАНТЫ ПРОЕКТА:
российские эксперты по внешнеэкономической  
деятельности, имеющие опыт ведения / сопровождения ВЭД 

ГК «Инновационная Бизнес Группа»



ЦЕЛИ ПРОГРАММЫ:
Подготовить компанию к выходу на новый рынок, провести  
поиск партнеров, переговоры, заключить пилотный экспортный 
контракт под патронажем экспертов и наставников программы.

ПОДХОД К СОПРОВОЖДЕНИЮ:
Обучение носит исключительно прикладной характер, семина-
ры и лекции проходят в форме мастер-классов, где соблюдают-
ся пропорции по времени донесения методик и практики 50:50. 

Кейсы для практических занятий формируются непосредствен-
но на основе проектов участников.  В конце каждого модуля  
у компании-участника должен быть готова часть своего  
проекта в рабочей версии.

Занятия проходят в команде проекта (2-3 чел. от компании).
В процессе подготовки экспортного проекта за каждым  
участником будет закреплен наставник



РЕЗУЛЬТАТЫ ПРОЕКТА ДЛЯ УЧАСТНИКОВ:

Подготовлены предложения для экспортной  
стратегии компании

Разработан план экспортного проекта, реализуемого  
в рамках программы акселерации 

Организован поиск и проведены переговоры  
с потенциальными партнерами в выбранной стране

Заключен пилотный экспортный контракт



СРОКИ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА:  
31 ЯНВАРЯ – 31 МАРТА 2020 г.

Отбор и заключение договоров с участниками 
до 31 января 2020 г.

Разработка плана экспортного проекта 
до 2 марта 2020 г.

Поиск потенциальных партнеров 
до 24 марта 2020 г.

Защита плана экспортного проекта – 
30 марта 2020 г.

МЕСТО ПРОВЕДЕНИЯ СЕМИНАРОВ:
г. Новосибирск, ул. Каменская, д. 52/1, корп. 5, Точка кипения НГУЭУ 



ТРЕБОВАНИЯ К УЧАСТНИКУ: 

субъект малого или среднего предпринимательства  
Новосибирской области, не имееющий практики  
регулярного экспорта;

не имеет просроченных налоговых обязательств,  
не находится в судебных разбирательств и состоянии  
банкротства, имеет прибыль и  «+» динамику продаж;
 

является производителем продукции, с опытом работы не 
менее 3-х лет, опытом продвижения и поставок в регионы 
России;

наличие актуального сайта



КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН ОБУЧЕНИЯ  
ПО АКСЕЛЕРАЦИОННОЙ ПРОГРАММЕ

4 ФЕВРАЛЯ 09:00-18:00
ВВОДНАЯ ЧАСТЬ
Экспортная деятельность как новый уровень становления ком-
пании: возможности и ответственность
Карта ресурсов и опыт применения мер государственной под-
держки российских и новосибирских экспортеров

МОДУЛЬ 1: 
ЭКСПОРТНАЯ СТРАТЕГИЯ И ЭТАПЫ ЭКСПОРТНОГО ПРОЕКТА 

12 ФЕВРАЛЯ 9.00 - 18.00
13 ФЕВРАЛЯ 9.00 - 13.00
МОДУЛЬ 2: 
ВЫБОР РЫНКА И ТЕХНОЛОГИЯ ПОИСКА  
ПОТЕНЦИАЛЬНОГО ПАРТНЕРА



18 ФЕВРАЛЯ 9.00 - 18.00

20 ФЕВРАЛЯ 9.00 - 18.00

24 ФЕВРАЛЯ 9.00 - 18.00
25 ФЕВРАЛЯ 9.00 - 13.00

МОДУЛЬ 3:  
ТАМОЖЕННОЕ ОФОРМЛЕНИЕ  
И ЛОГИСТИЧЕСКИЕ УСЛОВИЯ ЭКСПОРТНЫХ ПОСТАВОК

МОДУЛЬ 4:  
ФИНАНСОВАЯ МОДЕЛЬ ЭКСПОРТНОГО ПРОЕКТА

МОДУЛЬ 5:  
ТЕХНОЛОГИИ АДАПТАЦИИ И ПРОДВИЖЕНИЯ ТОВАРОВ  
НА ЗАРУБЕЖНЫХ РЫНКАХ

КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН ОБУЧЕНИЯ  
ПО АКСЕЛЕРАЦИОННОЙ ПРОГРАММЕ



5 МАРТА 9.00 - 18.00

30 МАРТА 9.00 – 16.00

МОДУЛЬ 6:  
ПЕРЕГОВОРЫ С ИНОСТРАННЫМИ  
ПОКУПАТЕЛЯМИ И ЗАКЛЮЧЕНИЕ КОНТРАКТА

ЗАЩИТА ЭКСПОРТНЫХ ПЛАНОВ 

КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН ОБУЧЕНИЯ  
ПО АКСЕЛЕРАЦИОННОЙ ПРОГРАММЕ



УСЛОВИЯ  УЧАСТИЯ В ПРОГРАММЕ:

ПОДАЧА ЗАЯВОК И ЗАКЛЮЧЕНИЕ СОГЛАШЕНИЙ  
С ЦЕНТРОМ ЭКСПОРТА НСО

ПРОХОЖДЕНИЕ ПОЛНОГО КУРСА ПРОГРАММЫ,  
РАЗРАБОТКА И ЗАЩИТА ЭКСПОРТНОГО ПРОЕКТА

ОТЧЕТ ПО РЕЗУЛЬТАТАМ 3-Х МЕСЯЦЕВ РЕАЛИЗАЦИИ  
ЭКСПОРТНОГО ПРОЕКТА 



КУРАТОР ПРОЕКТА РУКОВОДИТЕЛЬ ПРОЕКТА 

Алина Мусиенко
заместитель руководителя  

Центра экспорта НСО

alina.musienko@list.ru  

+7 (983) 121 31 58

Марина Глаголева
управляющий партнер  
ГК «Инновационная Бизнес Группа»

glagoleva@inbg.ru  

+7 (999) 46 46 307


